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Analiza sieci spotecznych

Analiza sieci spotecznosciowej to metoda, za pomoca
ktorej mozna analizowac potgczenia miedzy osobami,
grupami lub instytucjami.

Oznacza to, ze pozwala nam to zbadac, w jaki sposob
powigzane sg podmioty lub instytucje.



Poczatki: analiza sieci

b m i G BERLGA

Poczatki SNA siegajg zarowno nauk spolecznych,
jak i ogolnych metod: analizy sieci i teorii
grafow.

Analiza sieci zajmuje sie formutowaniem i
rozwigzywaniem problemdw wyrazonych za
pomocg struktur sieciowych, reprezentowanych
najczescie] w postaci grafow.

Teoria grafow dostarcza abstrakcyjnych metod
analizy grafow. W polaczeniu z technikami
wizualizacji i badania sieci tworzy podstawe
analizy sieci spolecznych {SNA).

SNA to przede wszystkim specyficzna
perspektywa analizy: skupienie sie nie na
indywidualnych jednostkach lub
makrostrukturach, lecz zwiazkach miedzy
jednostkami, grupami i instytucjami.




SNA: zastosowania praktyczne

Ekonomia: SNA jest wykorzystywana do
analizy i poprawy kanalow komunikacji
wewnatrz organizacji

Policja: stuzby wywiadowcze i policja
wykorzystujg SNA do badania struktur
siatek przestepczych i terrorystycznych

Serwisy WWW: wiele serwisow
wykorzystuje SNA do znajdowania
rekomendacji linkow i znajomych na
podstawie FoaF

Operatorzy telekemunikacyjni:
korzystajg z SNA do optymalizacji
przepustowosci | pojemnosci sieci

Drga.niza:ije wtutchdag: !:-a.dajq f‘kr‘fte Sie¢ powiazan miedzy sprawcami zamachow z 11.07
powigzania migedzy administracja, Gradientowa wizualizacja ujawnia stopien bliskosci
przemystem i lobbystami migdzy poszczegoinymi aktorami.
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Network Map of Work Interactions

Work
Group A

Vendors

bl

Customers

Work
GroupE

William

Diane

Note: Each line denotes
regular interaction
between
connected entities

Work
GroupB

Candice
Eric na

Kathy

Martin

Nancy

Maftha

Anne

ol

Regulatory Agencies

Dbase

Source:

AN

Sales Dept.

=B

Marketing Dept.

B

Finance Dept.

Krebs & Associates.



Podstawowe pojecia

* w jaki sposob modelowac i reprezentowac
zjawiska w postaci sieci spotecznych?

=

* w jaki sposdb identyfikowac silne i stabe
punkty w sieci?

powigzania

* w jaki sposob znajdowac najwainiejsze lub
najbardziej centralne wezly w sieci?

* jak mierzyc "jakosc" struktur sieciowych
lub aktualnej konfiguracji?



Interpretacja podanych miar centralnosci

* Jak wielu ludzi moze skontaktowac sie dang osobg?

stopien

* 7 iloma ludzmi dana osoba moze sie skontaktowac?

* Jakie jest prawdopodobienstwo, ze dana osoba jest

pﬂé I"Ed N iCtWD kluczowa dla przeplywu informacji miedzy dowolnymi

dwoma innymi osobami?

* lak szybko dana osoba moze sie skomunikowac z
wszystkimi pozostalymi osobami w sieci?

* lak dobrze polaczona jest dana osoba?



Interpretacje praktyczne

* Muzyka: z iloma muzykami dany muzyk sesyjny
wspolpracowal podczas nagrywania plyt?

stopien

* Wywiad: kto jest ogniwem w siatce szpiegowskiej,
przez ktdre przechodzi najwiecej tajnych informacji?

posrednictwo

* Epidemiologia: jesli ta osoba jest nosicielem choroby,
jak szybko rozprzestrzeni sie dana choroba?

* Nauka: kto jest autorem/ka artykutow, ktare byly
najchetniej cytowane przez luminarzy?



Identyfikacja najwazniejszych aktorow w sieci

W przedstawionej obok sieci wezlem o
najwyzszym stopniu jest wezel 10

Wezly 315 maja fgcznie wiekszy stopien niz
wezel 10, dodatkowo, tacze miedzy nimi jest
krytyczne dla spdjnosci sieci

Pod wieloma wzgledami wezly 315 s3
"wazniejsze" z punktu widzenia
funkcjonowania sieci niz wezel 10




The Tipping Point + The Social Media Network

CONNECTOR — SALESMAN
connects people to connects people through uses knowledge to engage 8
each other sharing Knowledge and persuade




SiecC klasowa

Degree of

interaction

(how often in

general do

you interact

with others):

0—none

10- the

highest
Degree of
centralisatio
n (how
important
you are for
others):
0 —-not
10- very
important



Samodzielna analiza sieci (1/3)

— uruchom TouchGraph Facebook Browser (http://apps.facebook.com/touchgraph)

— upewnij sie, Ze zaznaczylas(es) wystarczajacy liczbe znajomych  snowtop| 150/ Frienas

— starannie zbadaj wynikowg siec

» sprawdz rankingi znajomych oraz ich pozycje w sieci, zbadaj znalezione grupy i ich cechy
charakterystyczne, postaraj sie znalezc silne i stabe zwigzki w sieci, ocen ogolna strukture sieci

hitp://www touchgraph.com/TGGoogleBrowser.htmi
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